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Διαγνωστικό Εξαγωγικήρ Ετοιμότηταρ 

 

Έναπξη Σςνεπγασίαρ 

 

 

Εταιρικϋσ πληροφορύεσ 

Όνομα επιχεύρηςησ: 

Έτοσ ύδρυςησ: 

Αντικεύμενο (όπωσ αναφϋρεται ςτον ΚΑΔ): 

Όνομα επύςημου εκπροςώπου τησ επιχεύρηςησ: 

Διεύθυνςη ϋδρασ: 

Τηλεφωνικόσ αριθμόσ: 

Ηλεκτρονικό διεύθυνςη: 

Ιςτότοποσ:  

 

Οικονομικϊ ςτοιχεύα 

 Τρϋχον ϋτοσ -1 ϋτοσ -2 ϋτη 

Αριθμόσ 
εργαζομϋνων: 

   

Πωλόςεισ:    

Εξαγωγϋσ:    
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Ενότητα Α 

1. Προώόντα, παρεχόμενεσ υπηρεςύεσ: Καταγρϊψτε τα προώόντα/υπηρεςύεσ ςασ και τουσ 
τελωνειακούσ κωδικούσ (οκταψόφιοι κωδικού HS) των προώόντων που θϋλετε να 
εξαγϊγετε: 

 

 

2. Πόςο εκτεταμϋνεσ εύναι οι τρϋχουςεσ εγχώριεσ πωλόςεισ ςασ; (Πώληςη ςε όλη τη 
χώρα,  πώληςη ςε τοπικό και περιφερειακό επύπεδο. Αναφϋρατε περιοχό, Ηλεκτρονικό 
κατϊςτημα, κλπ) 

   

 3. Πώσ πουλϊτε και διανϋμετε τα προώόντα ςασ ςτην εγχώρια αγορϊ; (Χρόςη πωλητών, 
τοπικών διανομϋων, περιφερειακών διανομϋων, χωρύσ δύκτυο πωλόςεων/διανομών, 
κλπ) 

 

4α. Δηλώςτε ϋωσ και 3 χώρεσ, με ςειρϊ προτεραιότητασ, όπου θϋλετε να προωθόςετε τισ 
εξαγωγϋσ προώόντων και υπηρεςιών ςασ. 

 

4β. Δηλώςτε τουσ λόγουσ για τουσ οπούουσ επιλϋξατε τισ παραπϊνω  χώρεσ/αγορϋσ. 

 

4γ. Διαθϋτετε προώόν με κϊποιο ανταγωνιςτικό πλεονϋκτημα (ποιότητα, τιμό, 
καινοτομύα, κα.) ςτην αγορϊ - ςτόχο; 

 

5. Εχετε κϊποια υφιςτϊμενη ςυνεργαςύα με μεταφορικό επιχεύρηςη για την εξαγωγό των 
προώόντων ςασ ςτην αγορϊ - ςτόχο; 

 

6. Εχετε όδη κϊνει προςπϊθειεσ πρόςβαςησ ςε ξϋνεσ αγορϋσ ςτο παρελθόν ό εϊν ϋχετε 
εξερευνόςει τισ αγορϋσ που ενδιαφϋρεςτε να εξϊγετε; 

 

7. Τα διευθυντικϊ ςτελϋχη ό το προςωπικό τησ εταιρεύασ ςασ ϋχουν προςωπικό πεύρα 

και γνώςεισ ςε εξαγωγικό δραςτηριότητα; Στο αντικεύμενο τησ εταιρεύασ; Σε ϊλλο 
αντικεύμενο; 
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8α. Τα προώόντα / υπηρεςύεσ ςασ ϋχουν ςυγκεκριμϋνο ανταγωνιςτικό πλεονϋκτημα 
προκειμϋνου να προωθηθούν ςε ξϋνεσ αγορϋσ, ςυμπεριλαμβανομϋνων βραβεύων που 
κϋρδιςαν τα προώόντα / υπηρεςύεσ ςασ ό πιςτοποιόςεισ που ϋχουν δοθεύ από Διεθνεύσ 
Οργανιςμούσ; 

 

8β.  Γιατύ θεωρεύτε ότι ϋνασ ξϋνοσ αγοραςτόσ ςτην αγορϊ - ςτόχο θα επιλϋξει το δικό ςασ 
προώόν; Ποια θεωρεύτε ότι εύναι τα ςημαντικότερα πλεονεκτόματα και μειονεκτόματα 
των προώόντων προσ εξαγωγό; 

 

8γ. Πόςο διαδεδομϋνο θεωρεύτε ότι εύναι το προώόν ςασ ςτο εξωτερικό; Αναφϋρετε χώρσ 
όπου εύναι και όπου δεν εύναι. 

 

9. Εχετε διαθϋςιμο διαφημιςτικό υλικό ςχετικϊ με την εταιρεύασ ςασ και τα προώόντα 
ςασ; Αν ναι, ςε τι γλώςςεσ εύναι διαθϋςιμα; Αν όχι, εξηγόςτε τον λόγο. 

 

10. Ποιϊ εύναι η πολιτικό αποςτολόσ δειγμϊτων ςε ενδιαφερόμενουσ; 

 

11. Εχετε ςυμμετϊςχει ςε ςχετικϋσ εκθϋςεισ ςτην χώρα ςασ ό ςτο εξωτερικό; Αναφϋρατε 
ονόμα και χρονολογύα. 

 

12. Έχετε ερευνόςει την νομοθεςύα και τισ ςχετικϋσ ρυθμύςεισ ςτισ αγορϋσ του 
εξωτερικού που ςασ ενδιαφϋρουν; Αν ναι, γνωρύζετε τον καθιερωμϋνο τρόπο και κανόνεσ 
ειςαγωγόσ/διανομόσ, τα επιτρεπόμενα ςυςτατικϊ, την ςυςκευαςια, την ετικϋτα, τα 
υλικϊ, κλπ);  Αν όχι, εξηγόςτε τουσ λόγουσ.  

 

13. Εχετε λϊβει υπόψη ζητόματα logistics που ςχετύζονται με την πρόθεςό ςασ να 
εξϊγετε; Αναφϋρατε μερικϊ. 

 

14. Έχετε μελετόςει απαιτόςεισ προςαρμογόσ του προώόντοσ ςασ ςτην αγορϊ - ςτόχο; 

 

15. Περιγρϊψετε τυχόν δυςκολύεσ που ϋχετε αντιμετωπύςει ςτην πρόςβαςη των 

προώόντων ςασ ςε χώρεσ εκτόσ ΕΕ. (π.χ. τυχόν υψηλούσ ειςαγωγικούσ δαςμούσ, ϊλλα μη 
δαςμολογικϊ εμπόδια, κλπ). Παρακαλώ όπωσ δώςετε όςο το δυνατόν περιςςότερεσ 
λεπτομϋρειεσ για τισ δυςκολύεσ που ϋχετε αντιμετωπύςει και ςε ποιεσ χώρεσ. 
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16α. Διαθϋτει η επιχεύρηςό ςασ εξειδικευμϋνο προςωπικό για να αναλϊβει το e-
commerece; 

 

16β. Εχετε κϊνει ϋρευνα αγορϊσ για τα ηλεκτρονικϊ κανϊλια πωλόςεων που μπορεύτε να 
χρηςιμοποιόςετε; 

 

17. Πόςο ανταγωνιςτικόσ εύναι ο κλϊδοσ ςασ ςτο εξωτερικό; 

 

18.Ποιοι εύναι οι βραχυπρόθεςμοι ςτόχοι ςασ αναφορικϊ με τισ εξαγωγϋσ των προώόντων 
ςασ; 

 

19α. Διαθϋτετε ςελύδεσ ςε μϋςα κοινωνικόσ δικτύωςησ 

 

19β. Ποιοσ ϋχει αναλϊβει τη διαχεύριςη των μϋςων κοινωνικόσ δικτύωςησ που διαθϋτετε; 

 

19γ. Πραγματοποιεύτε προωθητικϋσ ενϋργειεσ ςτα μϋςα κοινωνικόσ δικτύωςησ; 

 

Ενότητα Β 

1. Εύςτε μια καθιερωμϋνη εταιρεύα ςτον κλϊδο ςασ; 
 
2. Πόςο εκτεταμϋνη εύναι η προβολό ςασ ςτισ εγχώριεσ αγορϋσ; 
 
3. Πώσ πουλϊτε και διανϋμετε τα προώόντα ςασ ςτην εγχώρια αγορϊ; 
 
4. Κϊνετε ϋρευνα αγορϊσ για τον προγραμματιςμό των εγχώριων δραςτηριοτότων ςασ; 
 
5. Σε ποιο βαθμό διαφημύζετε και προωθεύτε τα προώόντα ςασ ςτην εγχώρια αγορϊ; 
 
6. Έχει κϊποιο ςτϋλεχοσ ό προςωπικό ςασ εμπειρύα ςτο εξαγωγικό μϊρκετινγκ ό 
πωλόςεισ; Εξηγόςτε. 
 
7. Έχει λϊβει η εταιρεύα ςασ ζητόςεισ από ξϋνεσ εταιρεύεσ; 
 
8. Θα μπορούςατε να ικανοποιόςετε ϊμεςα παραγγελύεσ εξαγωγών από την τωρινό ςασ 
παραγωγό ό ϊλλεσ πηγϋσ; 
 
9. Πώσ θα χειριςτεύτε οποιαδόποτε νϋα ό πρόςθετη εξαγωγικό δραςτηριότητα ςτην 
εταιρεύα ςασ; 
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10. Ποια εύναι η τρϋχουςα κατϊςταςη τησ εξαγωγικόσ δραςτηριότητασ ςασ; 
 
11. Τι ποςό ϋχετε προώπολογύςει να επενδύςετε ςτην ανϊπτυξη των εξαγωγών; 
 
13. Πόςο καιρό εύςτε ικανού και πρόθυμοι να περιμϋνετε μϋχρι να επιτευχθούν αποδεκτϊ 
εξαγωγικϊ αποτελϋςματα; 
 
 

Ετοιμότητα προώόντων 
 
1. Έχουν οι εγχώριεσ πωλόςεισ του προώόντοσ ςασ αυξηθεύ κατϊ τα τελευταύα 3 ϋτη 
(μϋςοσ όροσ ανϊ ϋτοσ); 
 
2. Ποιο εύναι το ςημερινό μερύδιο των προώόντων ςασ από την εγχώρια αγορϊ; 
 
3. Εύναι το προώόν ςασ ανταγωνιςτικό ςτην τιμό ςτην εγχώρια αγορϊ; 
 
4. Τι όρουσ πληρωμόσ προςφϋρετε ςε αξιόπιςτουσ ξϋνουσ αγοραςτϋσ; 
 
5α. Πώσ ςυγκρύνεται το προώόν ςασ ςε ςχϋςη με τουσ ανταγωνιςτϋσ ςασ όςον αφορϊ τα 
χαρακτηριςτικϊ  του; 
 
5β. Τι οφϋλη αποκομύζει ϋνασ καταναλωτόσ αγορϊζοντασ και χρηςιμοποιώντασ τα 
προώόντα ςασ; 
 
6. Θα όςαςταν διατεθειμϋνοι να προςαρμόςετε το προώόν ςασ και / ό ςτη ςυςκευαςύα 
του για να ταιριϊζει καλύτερα ςτισ ξϋνεσ αγορϋσ; 
 
7. Εύναι το προώόν ςασ δαπανηρό ςτην μεταφορϊ του ςε μεγϊλεσ αποςτϊςεισ; 
 
7β. Επηρεϊζεται η ποιότητα του προώόντοσ από την απόςταςη τησ αποςτολόσ του; 
 
7γ. Επηρεϊζεται η διϊθεςη του προώόντοσ από την εποχικότητα; 
 
8. Υπϊρχει κϊποια ειδικό εκπαύδευςη που απαιτεύται για την χρόςη του προώόντοσ ςασ; 
 
 9. Το προώόν απαιτεύ ειδικό τεχνικό υποςτόριξη ό εξυπηρϋτηςη μετϊ την πώληςη; 
 
10. Μπορεύ το προώόν να ανεχτεύ ςκληρϋσ ό πολύ διαφορετικϋσ περιβαλλοντικϋσ 
ςυνθόκεσ; 
 
11. Υπϊρχουν εξωγενεύσ παρϊγοντεσ (παρϊγοντεσ που δεν μπορεύτε να προβλϋψετε ό να 
ελϋγξετε) που μπορεύ να επηρεϊςουν θετικϊ ό αρνητικϊ την παραγωγό, πώληςη, και 
κατανϊλωςη/χρόςη των προώόντων ςασ; Αναφϋρετε. 
 
12. Ποια πιςτοποιητικϊ για εξαγωγϋσ υπϊρχουν, π.χ. HACCP, ISO, IFS, BRC, BIO, κλπ; 
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